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Ettore Galbiati

Dalla crisi un’opportunita:
da Master progetto

per i serramenti

Innescare un confronto di pro-
poste, idee e persone, per im-
maginare un nuovo futuro e
creare nuove opportuni-
ta: & quello che vuole
fare Master con il pro-
getto #SmartCrisis2013,
la piattaforma di sinergie e
iniziative anticrisi, alla quale
hanno gia aderito realta im-
portanti del mondo dei serra-
menti in alluminio come “ser-
ramenti + design”, “Nuova
Finestra”, Edilportale, Stu-
dio Botta & Associati ed
Uncsaal. «Siamo stati educa-
ti a cogliere immediatamente
'aspetto negativo di un even-
to critico, il suo potenziale di
rottura degli equilibri, ma nes-
suno ci ha insegnato a veder-
ne i lati positivi, I'opportunita
e la necessita di un cambia-
mento - le parole di Gaetano
Contento, marketing mana-
ger di Master -. La crisi, quin-
di, é raro e prezioso momento
in cui abbiamo I'opportunita
di metterci in discussione, di
pensare e ripensare noi stes-
si. Siamo costretti a mettere in
pausa la nostra vita frenetica,
a farci delle domande e cerca-
re soluzioni nuove, perché le
soluzioni che ¢i davamo pri-
ma della crisi non funzionano
pit. £ per questo che ci siamo
fatti promotori di #SmartCri-
sis2013, un'iniziativa che in-
tende valorizzare e mettere a
sistema nuovi modelli di bu-
siness, nuovi prodotti o sem-
plicemente nuovi modi di far
funzionare cose che conoscia-
mo gia». Tra i diversi temi del
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La crigi @ un’opportunita

progetto, che avra come sup-
porto interattivo di confronto
il sito internet www.smartcri-
sis.it, ci saranno: #SmartStar-
tUP, iniziativa di “intelligenza
collaborativa” che investira
nei talenti italiani aiutandoli a
fare il grande passo dall’incu-
bazione al mercato, #Smart-
Community, che ampliera il
percorso iniziato con “Finestre
di Successo”, la rubrica di ma-
steritaly.com dedicata ai pro-
tagonisti dell'industria italiana
dei serramenti per dare la giu-
sta visibilita a coloro che da
sempre hanno fatto della qua-
lita e della professionalita i va-
lori fondanti del proprio lavo-
ro; #SmartSchool che, grazie
all'importante collaborazio-
ne dello Studio Botta & As-
sociati, puntera alla realizza-
zione di percorsi formativi per
affiancare i serramentisti e la
distribuzione partendo dall’a-
nalisi delle esigenze del mer-
cato fino al raggiungimen-
to degli obiettivi di vendita;
#SmartGreen, perché anche
una maniglia puo diventare
verde e Master lo ha dimostra-
to con il progetto LoveGreen
per il quale e risultata la prima
azienda di accessori per serra-
menti ad aver compensato le
emissioni di anidride carboni-

ca su tutte le sue linee di ma-
niglie e cremonesi. «Superare
la crisi, € un po’ cercare di su-
perare se stessi senza essere
superati - il commento al pro-
getto del D.G. di Master, Mi-
chele Loperfido -. con
a #SmartCrisis2013 vo-
vt gliamo creare una rete
di opportunita fatta di
voci e persone, in cui ven-
gono proposte non solo idee,
ma anche progetti commer-
ciali innovativi, creativita e
competenze per la risoluzio-
ne di problemi legati al setto-
re degli infissi in alluminio, un
luogo open-sourced, che dav-
vero vorremmo vedere vivere
delle idee di tutti i protagoni-
sti della filiera».

Finestre e porte.

Norma per installatori-
manutentori tagliafuoco
Come era nelle attese & stata
pubblicata la prima parte del-
la norma UNI 11473 “Porte
e finestre apribili resistenti
al fuoco e/o per il control-
lo della dispersione di fu-
mo - Parte 1: Requisiti per
I'erogazione del servizio di
posa in opera e manutenzi-
one” alla cui stesura ha atti-
vamente partecipato I'Unio-
ne Costruttori Chiusure

Tecniche (UCCT), unitamen-
te a molti operatori del settore
nonché al Corpo Nazionale
dei Vigili del Fuoco. La UNI
11473-1:2013 descrive i re-
quisiti per I'erogazione del ser-
vizio di posa in opera e manu-
tenzione periodica delle por-
te e finestre apribili resisten-
ti al fuoco e/o per il controllo
della dispersione di fumo, la
Cui prestazione & stata prova-
ta inizialmente secondo la UNI
EN 1634 (varie parti), oppure
la UNI 9723 oppure la Circo-
lare 91/1961. Si tratta quin-
di di un importante aggiorna-
mento normativo per l'intero
comparto ed in particolare per
i posatori e i manutentori di
chiusure tagliafuoco che ora
dispongono di un preciso det-
tato normativo al quale far ri-
ferimento per operare secon-
do “la regola dell’arte”. Una
volta completata dalla 2° par-
te, la nuova UNI 11473 espli-
citera compiutamente sia il
concetto di “regola dell’arte”
sia quello di “operatore qua-
lificato™ indicando come i re-
quisiti tecnici che 'operatore
addetto all’attivita di installa-
zione e/o di manutenzione di
chiusure tagliafuoco, debba-
no essere validati dal posses-
so di un attestato di forma-
zione specialistica nel setto-
re delle chiusure resistenti al
fuoco. Attestato di formazio-
ne che si potra ottenere sia
mediante la partecipazione a
corsi specifici per | acquisizio-
ne delle conoscenze di base
tecnico — pratiche, sia a corsi
di approfondimento sui pro-
dotti. Entro maggio/giugno si
attende la pubblicazione della
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seconda parte della norma in-
titolata “Porte e finestre apri-
bili resistenti al fuoco e/o per
il controllo della dispersione di
fumo Parte 2 — Requisiti per
la qualificazione del servizio di
posa e manutenzione” .

A Trento management
Hdormann Italia illustra
le novita 2013

Nel gennaio scorso ha avu-
to luogo I'annuale meeting
agenti Hérmann ltalia. Tenu-
tosi presso il Best Western
Quid Hotel il meeting si & svol-
to davanti a una forza vendi-
ta proveniente da ogni parte
d'ltalia e divenuta piti nume-
rosa di quattro agenti rispetto
allo scorso anno. «Nonostan-
te i trend negativi del mercato
— ha affermato I'A.D di Hor-
mann ltalia Stefano Tuccio
aprendo la convention — i no-
stro marchio resiste, forte non
solo della qualita riconosciu-
ta dei nostri prodotti ma an-
che della pit ampia e compat-
ta rete vendita del settore delle
chiusure. A renderci un’azien-
da di riferimento — ha poi ag-
giunto — e inoltre la propensio-
ne all'innovazione che il Grup-
po Hérmann rivela di anno in
anno, proponendo al merca-
to tecnologie e soluzioni sem-
pre pit evolute. In occasione
della Fiera BAU saranno visibi-
Ii novita in tutti i settori in cui
I'azienda opera. Comincian-
do dal residenziale, potremo
offrire al mercato ThermoSa-
fe, il profilo telaio per batten-
te in alluminio a taglio termico
e le porte d’ingresso Thermo-
Carbon, con profilo telaio per
battente in carbonio e mate-

riale composito rinforzato con
fibra di vetro, entrambe con li-
velli di equipaggiamento sicu-
rezza che arrivano a RCA, le
maniglie per porte d'ingresso
EV1, anatomiche e dal design
accattivante, la porta pedonale
Top Comfort; i telecomandi per
motorizzazioni con sistema Bi-
secur in svariati colori, nonché
in eleganti effetti metallici o si-
mil legno; la nuova superficie
DuraGrain con 24 decori. Per
i settori industriale e logistica,
proporremo invece: la griglia
awvolgibile RollMatic per nego-
zi e vetrine; la fotocellula che
precede lo scorrimento VLR; i
portoni sezionali industriali del-
la nuova serie BR50 ormai alla
quinta generazione; la moto-
rizzazione WA300 54, le peda-
ne di carico HTL e HLS con tec-
nologia RFID integrata; il por-
tone rapido V9015 L, i porto-
ni sezionali Speed HS 5015 PU
H e Speed HS 6015 PU V. Inol-
tre — ha concluso Stefano Tuc-
cio — per entrambi i settori, in-
dustriale e residenziale, Hor-
mann lancera a breve un App
Gateway che permettera, uti-
lizzando un semplice smatpho-
ne, di azionare le motorizzazio-
ni di alcune chiusure.» A se-
guire il direttore commerciale
Edoardo Rispoli ha poi detta-

gliato i risultati raggiunti dall’a-
zienda nel 2012, sottolinean-
do il ruolo sempre pili deter-
minante del prodotto per il re-
sidenziale che, da alcuni anni,
¢ protagonista di elevate per-
formance in termini di vendita.
«Com’é stato nel 2012, anche
nel 2013 continueremo a per-
sequire un ampliamento della
notorieta e della forza del mar-
chio Hérmann — ha precisato
Rispoli —. ['azienda continue-
ra inoltre a proporre l'interes-
sante campagna promozionale
Europa Promotion che, anche
per il 2013, vedra protagoni-
sti una serie di prodotti carat-
terizzati da una qualita estre-
mamente elevata ma al con-
tempo accessibile. In piu, nel
2013 la campagna Europa Pro-
motion e il marchio Hérmann
in generale saranno affianca-
ti da un testimonial d’eccezio-
ne: Michael Schumacher; il pi-
lota di Formula 1 che ha col-
lezionato il pit elevato nume-
ro di successi di tutti i tempi e
che, da molti anni, & sinonimo
di ambizione, esperienza, ca-
rattere e amore per la tecnica,
tutti valori in perfetta sintonia
la storia della nostra azienda.»
Dopo gli interventi del direttore
tecnico Raimondo Frau, che
ha spiegato le ultime novita in

termini di post-vendita, e della
responsabile marketing Chiara
Covi, che si & soffermata sulle
attivita dell’azienda in termini
di Social Media, ad appassio-
nare la numerosa forza vendi-
ta presente in sala sono state
due premiazioni: la prima lega-
ta al concorso fotografico pro-
mosso da Hérmann ltalia e la
seconda invece correlata al fat-
turato conseguito dagli agen-
ti nel corso dell’anno relativa-
mente ad alcuni prodotti.

4 marchi si fondono in
Entrematic per l'auto-
mazione degli ingressi
Nel corso del BAU 2013 svoltosi
aMonaco, & stata annunciata la
nascita di Entrematic nuova so-
cieta che siva ad inserire piena-
mente nel panorama nazionale
ed internazionale del settore dei
sistemi di automazioni di porte
e finestre. La nuova societa ri-
unisce 4 aziende appartenen-
ti al gruppo ASSA ABLOY En-
trance Systems, tra cui DITEC
che a partire da questo mese
assume quindi la nuova deno-
minazione sociale di Entrema-
tic Italy S.p.A con sede legale
aMilano. Invariato invece il no-
me del marchio che continuera
ad essere associato ai prodot-
ti quale garanzia di continuita.
A sottolineare quanto Ditec ri-
manga per il gruppo un valore
imprescindibile, & stato deciso
di enfatizzarne I'immagine con
un nuovo logo che sara riporta-
to sulle documentazioni, listini,
siti internet e, oviamente, pro-
dotti. Rinnovata pure la veste
grafica che attraverso il tema
dei 4 archi e la vivacita dei co-
lori, vuole rappresentare la for-
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te unione dei marchi Entrematic
e la dinamicita della nuova real-
ta. Riunendo competenza, pro-
fessionalita e caratteristiche di-
stintive dei marchi Normstahl,
Dynaco, EM e DITEC in un'u-
nica offerta completa, Entre-
matic intende affermarsi co-
me partner esperto e fornito-
re di elezione per distributori e
installatori potendo offrire una
delle gamme piu complete al
mondo di prodotti per I'auto-
mazione degli ingressi, con il
sostegno di specialisti dedicati
con una grande esperienza al-

' eNTRE maTIC"

| [T

le spalle. Di qui I'obiettivo am-
bizioso di diventare il punto di
riferimento a livello internazio-
nale per il mondo della distribu-
zione ed installazione di sistemi
di automazioni per porte resi-
denziali, commerciali ed indu-
striali e per cancelli automatici.

Investimenti Schiico
per migliorare

servizio logistico e
offerta tecnologica
Inaugurati ufficialmente i due
nuovi magazzini presso la sede
Schiico di Bielefeld (Germania)
alla presenza di Hinrich Méahl-
mann, presidente di Schiico
International KG e managing
partner di Otto Fuchs KG, e di
Andreas Engelhardt, AD. di
Schiico International KG. Inve-
stimento per il miglioramento
del servizio offerto propri part-
ner internazionali che si va cosi
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ad aggiungere al recente am-
pliamento del Centro Tecno-
logico Schiico reso cosi anco-
ra pit efficiente e innovativo.
| due nuovi magazzini di stoc-
caggio di Bielefeld hanno richie-
sto un investimento complessi-
vo di circa 13 milioni di Euro,
soli 10 mesi per il completa-
mento dei lavori, 700 tonnel-
late di acciaio. Dispongono di
6.300 nuove celle per lo stoc-
caggio dei materiali (che con-
sentono il deposito di profili fi-
no a 6,50 metri di lunghezza) e
sono dotati, ciascuno, di2 “car-
riponte” per il prelievo dei ma-
teriali e di 4 stazioni di prelie-
vo (caroselli). Il progetto di ra-
zionalizzazione della logistica,
che ha portato all'apertura dei
due nuovi magazzini, consente
di aumentare notevolmente la
capacita di stoccaggio. Le nuo-
ve strutture possono infatti con-
tenere piti di 12.000 tonnella-
te di materiale. «/ benefici che
la centralizzazione e I'autom-
azione della logistica tedesca
porteranno al nostro mercato
sono evidenti ha commentato
Roberto Brovazzo, D.G. di
Schiico Italia -. / riassortimen-
ti del magazzino italiano po-
tranno avvenire in modo pit
rapido, con un netto migliora-
mento nell‘attendibilita delle
consegne. Stimiamo infatti di
poter garantire ai nostri clien-

ti tempi pit certi di evasione
degli ordini e una piu effici-
ente e razionale gestione del-
le spedizioni. Questo signifi-
ca, per esempio, che in futu-
ro sara possibile ottimizzare le
consegne di prodotto lungo
e prodotto corto (accessori)
con un’unica evasione di tut-
to il materiale. Inoltre, la per-
fetta rintracciabilita delle fa-
si di movimentazione, grazie
alla completa automazione
di queste strutture, permette
una sempre maggiore affid-
abilita dei processi.» Ha com-
portato invece un investimento
di 7 milioni di Euro I'intervento
di ampliamento del nuovo Cen-
tro Tecnologico Schiico non so-
lo per I'estensione della struttu-
ra (portata una superficie utiliz-
zabile di circa 7700 m?), ma so-
prattutto I'implementazione di
nuove tecnologie di misurazio-
ne e il miglioramento dei servi-
zi forniti, per far fronte alle cre-
scenti esigenze dei mercati in-
ternazionali e alle richieste di un
settore in continua evoluzione.
Il Centro Tecnologico é stato in-
fatti arricchito di nuovi dispo-
sitivi di misurazione. Per testa-
re la tenuta dinamica all’acqua
di vari campioni, & stato dota-
to pure di un motore a elica di
un aereo, in grado di ricreare
un flusso dinamico aria-acqua
di particolare intensita.

2012 nel segno
dell’'export per
Pavanello Serramenti.
Obiettivo 50%

Complice il calo dei fatturati
provenienti da un mercato in-
terno in crisi, il 2012 & stato
per Pavanello Serramenti un
anno di svolta nel processo di

internazionalizzazione dell’a-
zienda. «l’obiettivo principale
del 2012 — ha spiegato il re-
sponsabile commerciale Mar-
co Pavanello - ¢ stato la con-
quista di nuovi mercati. Abbia-
mo compiuto significativi passi
in avanti sia sul versante eu-
ropeo, soprattutto in Francia,
Svizzera e Russia, che su quello
di paesi quali Stati Uniti, Israele
e India. Grazie ad un duro lavo-
ro, in un solo anno siamo riu-
sciti a portare le quote di fattu-
rato provenienti dall’export al
15%. Il nostro intento é di ar-
rivare quanto prima a tagliare
il traguardo di un ben pit am-
bizioso 50%" . Il 2012 e stato
anche un anno che ha ricon-
fermato la vocazione all'in-
novazione di Pavanello Serra-
menti, grazie alla rivoluzione
delle proprie linee produtti-
ve con |'adozione di soluzio-
ni quali il sistema distanzia-
le di ultima generazione Su-
per Spacer®, I'aggiornamento
della linea Europa e I'immis-
sione sul mercato indiano di
un infisso con apertura ester-
na dotato di un nuovo siste-
ma traslante. «Nonostante il
periodo di crisi — ha concluso
Marco Pavanello - é stato un
anno assolutamente dinami-
co e ricco di progetti per il fu-
turo. Tra le novita in cantiere
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per il 2013 abbiamo I'attiva-
zione di una web-tv azienda-
le, ricca di contenuti finalizzati
soprattutto ad attivita di for-
mazione e aggiornamento, e
la creazione di Pavanello Aca-
demy, un laboratorio di idee
che si occupera di didattica,
ricerca e sviluppo di nuove so-
luzioni improntate alla promo-
zione di una filosofia azienda-
le fortemente orientata ai va-
lori dell’ecosostenibilita. »

Balzo in avanti per

il taglio termico.
Ensinger definisce
nuovo standard

Alla 20° edizione della fiera
dell’architettura, dei sistemi
e dei materiali da costruzione
conclusasi a Monaco di Ba-
viera, Ensinger ha presentato
il nuovo foglio di alluminio a
bassa emissivita, denominato
Tecafoil 12¢3,

un‘importante novita che con-
sente di diminuire in misura
molto rilevante la dispersione
di calore. «Si tratta di un‘inno-
vazione di massimo rilievo—ha
sottolineato Daniele Saibe-
ne, responsabile della divisio-
ne Insulbar per Ensinger Ita-
lia - costituita da una pellicola
di alluminio speciale ad elevate
prestazioni completa di adesi-
vo dotato di resistenza termi-
ca che, applicata alle barrette,
consente di migliorare il con-
tributo isolante delle stesse.»

«ll nuovo Tecafoil 12¢3 van-
ta valori di emissivita nomina-
le di 0,03 W/mZ2K secondo EN
ISO 10456, in piena conformi-
ta agli standard previsti dai si-
stemi di serramenti con espan-
so, eliminando pero la neces-
sita di lavorazioni secondarie
oppure le operazioni logisti-
che aggiuntive» ha aggiun-
to Saibene. Il nuovo Tecafoil
12¢3 e gia stato utilizzato
dalla Mixall, azienda friula-
na specializzata nella produ-
zione di sistemi misti allumi-
nio/legno e non solo, per la
messa a punto di due nuove
serie alluminio/legno — Extre-
me 0,7 e Dream 90 — adat-
te per la costruzione di infissi
caratterizzati da elevate pre-
stazioni isolanti. Le nuove se-
rie, che impiegano barrette da
42 mm., sono state sviluppa-
te in collaborazione con Ensin-
ger Italia e presentate in oc-
casione della fiera BAU 2013
al mercato nel quale spicca-
no per i loro eccezionali valo-
ri di trasmittanza termica. La
serie “Extreme 0.7" ha valori
Uf 1.0 e Uw 0,75 W/m2K (va-
lore che lo rende ampiamen-
te idoneo per 'impiego in ca-
se passive), mentre nella se-

rie “Dream 90" si raggiunge
un valore Uw di 0,83 W/m2K
raggiunto con un telaio da 83
mm. e un'anta da 92 mm. do-
ve il nodo laterale vanta un va-
lore Uf = 1,3 Wm2K.
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lavorazione legno,
annullato positive
“rimbalzo” del 2011
Stando ai dati preconsuntivi ri-
lasciati dall'Ufficio studi di Aci-
mall (Associazione costruttori
italiani macchine ed accesso-
ri per la lavorazione del legno),
i 2012 é stato contraddistin-
to dal segno meno per le tec-
nologie dedicate alla lavorazio-
ne del legno e dei suoi deriva-
ti. | dati preconsuntivi elabora-
ti confermano cosi le difficolta
incontrate dall'industria italia-
na di settore che, nel corso de-
gli ultimi 5 anni, ha complessi-
vamente perso circa il 30% del
proprio fatturato. Rispetto al
2011 la produzione si stima sia
calata del 9,8%, dato sul qua-
le avrebbero pesato sia I'ulte-
riore compressione del merca-
to interno (-15%) che la flessio-
ne delle esportazioni (-8%). Ca-
duta attesa, e ritenuta “fisiolo-
gica”, dopo il positivo rimbalzo
registrato nel 2011 soprattutto
per quanto riguarda le esporta-
zioni “made in Italy” che ave-
va registrato un momento par-
ticolarmente favorevole. «Scon-
tiamo in modo pesante la cri-
si dei nostri clienti italiani - ha

commentato Paolo Zanibon,
direttore di Acimall -. // fatto
che nel nostro Paese ['ediliz-
ia, il mobile e tutti i beni che
nascono dal legno e dai suoi
derivati registrino una dinami-
ca hegativa non puo che bloc-
care qualsiasi investimento nei
beni strumentali». Contrazione
della domanda confermata dal-
le importazioni, precipitate del
13,1% a dimostrazione che co-
minciano a “soffrire” pure i co-
struttori di tecnologia tedeschi
e cinesi, che nel 2011 avevano
messo a segno performance di
ben altro livello. Pur con tutte
le cautele possibili, i primi da-
ti del 2013 sembrano indicare
un possibile consolidarsi della
situazione negativa, che deter-
minerebbe una crisi di settore
all'interno di una piu globale cri-
si economica. «/mpossibile in-
vertire la rotta — ha prosegui-
to Zanibon — senza interventi
di sostegno da parte del gov-
erno. Confidiamo che il 2013
possa essere un anno di as-
sestamento. L'appuntamen-
to con Ligna ad Hannover, la
piti grande fiera del settore, ci
permettera di avere le idee piti
chiare sulle linee di tendenza
dei principali mercati di shocco
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dell'industria italiana, anche se
riteniamo che per parlare di
“ripresa” si debba attendere il
2014.» Le esportazioni conti-
nuano a essere un capitolo di
vitale importanza; la flessione
dell'8 per cento, per quanto ri-
levante, va letta alla luce di un
2011 nel quale, come gia ricor-
dato, il “made in Italy” aveva
registrato un momento parti-
colarmente favorevole. E non &
assolutamente semplice, per gli
imprenditori italiani, operare in
mercatiin continua oscillazione.

Serramenti, facciate

ed accessori alluminio:
riciclo e sostenibilita
Attenzione all’ambiente e alla
sostenibilita non & piu soltan-
to come fondamentale questio-
ne etica ma anche quale oppor-
tunita per le imprese che deci-
dono di distinguersi dai con-
correnti e migliorare la propria
immagine. Partendo da questa
considerazione Uncsaal , in
collaborazione con ICMQ (or-
ganismo di certificazione leader
nel settore delle costruzioni), ha
realizzato le “Linee quida per la
convalida del contenuto di ri-
ciclato nei serramenti, facciate
continue e accessori in allumi-
nio" secondo la norma UNI EN
ISO 1402 1. Documento di faci-
le consultazione, ha l'obiettivo
di fornire ai produttori sia uti-
li indicazioni per il calcolo del-
la percentuale di riciclato sia di
rendere fruibile la legislazione in
materia al fine di avere le carte
in regola per ottenere da parte
di ICMQ la convalida dei valo-
ri dichiarati. «L'utilizzo di mate-
riali riciclati nei prodotti per le
costruzioni é divenuto pitl fre-
quente non soltanto per preve-
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nire lo sfruttamento di risorse
esauribili e per ridurre il quan-
titativo di materiale da smalti-
re in discarica, ma perché risul-
ta premiante negli schemi di
certificazione per la sostenibili-
ta degli edifici come Leed e Ita-
ca”, ha dichiarato il responsabi-
le della certificazione di prodot-
to volontario ICMQ Ugo Pan-
nuti. «La convalida da parte di
un ente terzo indipendente co-
me ICMQ - ha aggiunto — for-
nisce maggiore autorevolezza
e credibilita alle dichiarazioni
in materia di sostenibilita am-
bientale approntate dai produt-
tori». Utilizzare materiali ricicla-
ti per serramenti, facciate con-
tinue e prodotti in alluminio e
avere una certificazione ad hoc
nel curriculum, pud essere per
le imprese un vantaggio consi-
derevole anche per lavori con
la Pubblica amministrazione. In-
fatti la legislazione italiana ha
garantito la possibilita agli Enti
pubblici virtuosi di acquistare,
nell’'ambito dei propri appalti,
serramenti sostenibili dal pun-
to divista ambientale: il decreto
" Acquisti Verdi” del 25/07/11
contiene le modalita di utiliz-

zo dello strumento volontario
del Green Public Procurement
— Gpp (Acquisti pubblici verdi)
per rispettare i criteri ambien-
tali minimi da inserire nei ban-

di di gara. Da questo punto di
vista un’impresa che presenta
un prodotto realizzato con ma-
teriale riciclato e rispettoso del-
le caratteristiche di sostenibili-
ta avra maggiore possibilita di
vincere questo tipo di appalti.
«UX 84 entra a far parte della
biblioteca tecnica Uncsaal — ha
precisato Paolo Rigone, diret-
tore tecnico di Uncsaal — e rap-
presenta un documento fonda-
mentale per fornire alle aziende
linee guida chiare per un tema
sempre pit emergente qua-
le quello della sostenibilita. Di
fronte ad un tema cosi ampio
l'involucro dell’edificio gioca un
ruolo molto importante e com-
plesso; la scelta e stata dunque
quella di predisporre un docu-
mento fortemente orientato a
dare supporto al costruttore di
serramenti e facciate nel rispon-
dere in modo adeguato a quan-
to gli viene chiesto sempre piu
spesso circa il contenuto di ri-
ciclato dei materiali e prodotti
che utilizza per realizzare I'in-
volucro degli edifici.»

A Secco Sistemi

il premio speciale
Architektur und
Bauwesen

La giuria del premio per I'In-
novazione Architektur und
Bauwesen (Architettura e Edi-
lizia), organizzato nell’ambito
della manifestazione interna-

zionale BAU 2013 tenutasi a
Monaco di Baviera, ha attri-
buito il Premio Speciale a EBE
85 nella categoria “Prodotto
di elevata qualita architetto-
nica”. |l sistema per finestre
e porte firmato da Secco Si-
stemi & emblematico della
nuova generazione di infissi
all’avanguardia nell’efficien-
za energetica e nell'interpre-
tazione delle tendenze archi-
tettoniche. Un motivo di gran-
de soddisfazione per Alber-
to Agostini, amministrato-
re delegato di Secco Sistemi:
«Questo ulteriore Premio da
parte di una autorevole Giu-
ria di architetti tedeschi a un
nostro prodotto giunge asso-
lutamente inatteso. Il compia-
cimento é ancor maggiore in
quanto siamo l'unica azienda
jtaliana ad aver ottenuto il Pre-
mio Speciale per I'lnnovazione
Architektur+Bauwesen. Per di
pit é il secondo premio attri-
buito nel giro di pochi mesi a
un nostro prodotto da parte
di due diverse giurie di archi-
tetti tedeschi». Secondo il re-
sponsabile commerciale per i
Paesi di lingua tedesca Davi-
de Barbieri: «ll Premio attri-
buito al BAU 2013 riconosce
la capacita di innovazione di
Secco Sistemi e la sua capaci-
ta di interpretare i desideri e
i bisogni dei progettisti e anzi
di anticiparli.»
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